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Velkommen til 
jubileumskatalogen
20 år med fiber, framtid og fellesskap

Espen Thorvaldsen, Daglig leder, Lofotkraft Bredbånd
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I år markerer vi 20 år siden Lofotkraft Bredbånd 
koblet de første kundene på fibernettet i Lofo-
ten. I 2005 var vi et lite team med store am-
bisjoner – og en tro på at lynraskt og stabilt 
internett kunne forandre hverdagen til folk og 
bedrifter i regionen.

To tiår senere vet vi at den troen holdt stikk. I 
dag er fiberbredbånd blitt like viktig som strøm 
og vann. Vi har bygd en infrastruktur som har 
lagt grunnlaget for næringsutvikling, bolyst og 
digital deltakelse i hele Lofoten.

Men det er viktig å understrek:
Dette er ikke bare vår historie – det er en felles 
suksesshistorie.

 Vi hadde aldri klart dette uten tilliten, støtten 
og samarbeidet fra dere – våre kunder, partne-
re og eiere. Lofotværingene har vist en unik vil-
je til å satse, prøve nytt og se framover. Det har 
vært avgjørende for at vi sammen har lykkes 
med å bygge framtidens nett, midt i havgapet.
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Vi eies av de seks lofotkommunene. Det betyr 
at verdiene vi skaper, blir igjen her – i form av 
arbeidsplasser, investeringer og et sterkere lo-
kalsamfunn. Det gjør oss stolte, og det forplik-
ter.

Fiberfondet er det mest konkrete virkemidlet vi 
har for å gi noe tilbake til lokalsamfunn, ung-
dom og idrett. Vi oppfordrer alle ildsjeler til å 
undersøke muligheten til å søke støtte på inntil 
10 000 kroner fra fondet.

Alle som har jobbet i og med Lofotkraft Bred-
bånd gjennom disse årene, har lagt ned en 
enorm innsats for å sikre at nettet vårt alltid 
skal være stabilt, sikkert og raskt. Den innsat-
sen skal vi fortsette med – i uoverskuelig fram-
tid.

På vegne av alle oss i Lofotkraft Bredbånd:
Takk for tilliten. Takk for samarbeidet. Og takk 
for at dere har vært med på å bygge Lofotens 
digitale framtid.
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Lofotkraft Bredbånd – 
20 år med milepæler

2005 
Første kunde kobles 

på i Osan, Vågan.

2007 
Fiber legges til Henningsvær, 

Stamsund og Ballstad.
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2011 
Sjøkabel med fiber legges 

til Værøy og Røst.

2012

2014

Røst blir Norges første 
kommune med full fiberdekning.

Første overskuddsår.

2015
10-årsjubileum – 5000 kunder
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2018

2022

Ny fiberkabel fra Bodø til Røst 
gir dobbel sikkerhet.

8000 kunder.

2024

2025

9000 kunder.

20 år med stabilt nett i hele 
Lofoten.
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20 år med stabilt 
nett fra Lofotkraft 
Bredbånd

Lofotkraft Bredbånd 2025, f.v. Ida Malnes, Morten André Linchausen Jenssen, Edvard 
Aaasjord Møkleby , Espen Thorvaldsen, Fredrik Horn, Per Gunnar Jensen og Trine Husjord. 
Foto: Tore Berntsen

Fra idé til livsnødvendig infrastruktur – på to 
tiår har Lofotkraft Bredbånd koblet Lofoten til 
verden.
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Da Lofotkraft Bredbånd ble etablert i 2005, 
var internett i Lofoten både tregt og ustabilt. 
Telenor hadde monopol på kobberlinjer, og få 
kunne forestille seg hvilken betydning fiber-
bredbånd skulle få for næringsliv, arbeidsliv og 
hverdagsliv.

– I dag mener mange at fiber er like viktig som 
strøm og vann. Det er en helt annen verden enn 
i 2005, sier Espen Thorvaldsen, som har vært 
daglig leder gjennom hele reisen.

Offensive lofotværinger og ny 
teknologi

Historien om Lofotkraft Bredbånd er også his-
torien om en region med nysgjerrige og modi-
ge mennesker.

– Lofotværingene er frampå. De prøver nytt, 
satser og finner løsninger. Det var den kultu-
ren som gjorde at fiberprosjektet fikk fart, sier 
Thorvaldsen.
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I 2005 startet Lofotkraft Bredbånd i et lite na-
bolag i Osan i Svolvær. Av 60 frammøtte på det 
første informasjonsmøtet, skrev 58 kontrakt. 
De fikk Norges nyeste teknologi – fiberoptisk 
kabel som sender signaler med lys, lynraskt og 
stabilt. Det første året leverte selskapet 4 me-
gabit i sekundet. I dag er standardhastigheten 
500 megabit.

Fra pilotprosjekt til ryggraden i 
Lofoten

Lofotkraft Bredbånd ble raskt ryggraden i digi-
taliseringen av Lofoten. Samarbeidet med Al-
tibox ble avgjørende. Altibox leverte systemer, 
tjenester og TV-løsninger, mens Lofotkraft byg-
de infrastrukturen og håndterte kundene lokalt.

– Partnerskapet har vært gull verdt. Vi kombi-
nerer lokal tilstedeværelse med nasjonal kvali-
tet og sikkerhet, sier Thorvaldsen.
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Allerede i 2012 ble Røst Norges første kommu-
ne med full fiberdekning. I dag er hele Lofoten 
koblet til et nett som tåler alt – fra vinterstor-
mer til økende datatrafikk.

Lofotkraft Bredbånd har i dag 9000 kunder, og 
leverer både privat- og bedriftsløsninger, TV og 
sikkerhetsprodukter.

– Reiselivet, fiskerinæringen, helsevesenet, 
skolene – alle er avhengige av nett. Uten fiber 
hadde ikke Lofoten vært den regionen den er i 
dag, sier Thorvaldsen.
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Fiber som samfunnsbygger

Utbyggingen av fibernett har vært krevende. 
Store investeringer, tøffe værforhold og spredt 
befolkning har gjort hvert meter kabel kostbar. 
Noen områder ble bygd ut med støtte fra stat 
og fylke, blant annet ytterst på Røst og Værøy.

– Men vi har alltid hatt et kommersielt utgangs-
punkt. Prosjektene må stå på egne bein, og 
samtidig skape verdi for lokalsamfunnene, sier 
Thorvaldsen.
Han trekker også fram den lokale kompetan-
sen:
 – Vi har brukt mange lokale entreprenører og 
montører. Det har skapt arbeidsplasser og ver-
dier her i regionen.

20 år med endring – og en framtid 
på nett

Lofotkraft Bredbånd hadde sitt første over-
skudd i 2014. I dag er selskapet solid, effektivt 
og digitalt – med seks ansatte og lokale part-
nere i hele Lofoten.
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– Endring har vært den røde tråden. Da jeg 
begynte i Lofotkraft i 1984, gikk kommunika-
sjonen med brev i posten. Nå er alt online. Fi-
ber har revolusjonert måten vi lever, jobber og 
samhandler på, sier Thorvaldsen.

Han ser optimistisk på framtiden:
 – Vi har lagt grunnmuren for neste generasjon 
teknologi – fra kunstig intelligens til velferds-
teknologi og smarthjem. Fiberinfrastrukturen 
vi har bygget, kommer aldri til å bli utdatert.

Når Lofotkraft Bredbånd feirer sitt 20-års-
jubileum i 2025, er det med vissheten om at de 
har vært med på å bygge fremtiden – ett lys-
glimt om gangen.
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LIAS – Gjør 
samfunnsoppdrag 
med raskt nett

–Vårt samfunnsoppdrag er å bidra til at flere 
får en meningsfylt hverdag.

Sofus Eriksen, økonomi- og nestleder ved Lo-
foten Industri AS åpner dørene og ønsker vel-
kommen til LIAS i Svolvær.

Trine Husjord, salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd har tatt turen til LIAS og 
Sofus Eriksen. foto: Tore Berntsen Visualdays.no
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LIAS AS er en arbeids- og inkluderingsbedrift, 
som støtter mennesker ut i arbeidsliv og utdan-
ning.

–Vår visjon er, grip mulighetene, sier Eriksen 
og lister opp Lias sine verdier: Likeverd, inklu-
dering, arbeidsrettet og smidighet.

Selskapet ble etablert i 1973 og eies av Nord-
land Fylkeskommune, Vågan kommune og 
Vestvågøy kommune.

Norges raskeste

LIAS har hatt fiberbredbånd fra Lofotkraft bred-
bånd siden 2009.

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Men få kunne 
se for seg hvor viktig raskt og stabilt nett skulle 
bli – for forskjellige bransjer og store deler av 
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samfunnet, sier Trine Husjord, salgs- og mar-
kedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd.

Hun har tatt turen ut av kontoret, den korte vei-
en bort til LIAS, på Vorsetøya i Svolvær.

–Det er viktig å møte kundene, se hvordan de 
jobber, lære om hvordan de bruker vårt fiber-
bredbånd og få tilbakemeldinger.

LIAS drifter to barnehager, et vaskeri, bilopp-
huggeri, reklameavdeling, systue, bruktbutikk 
og kompetanseavdeling med veiledere.

–Mange av våre ansatte jobber tett med våre 
kunder via nett, forteller Eriksen.

LIAS er en stor arbeidsplass i Lofoten med 80 
ansatte. De har fire lokasjoner på Leknes og to 
i Svolvær.

–Vi er helt avhengige av et stabilt og raskt nett. 
Kontakten mellom de interne avdelingene skjer 
ofte på Teams, og siden våre datasystemer lig-
ger i skyen, er vi helt avhengig av at nettet fun-
gerer optimalt til en hver tid.
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Sofus Eriksen forteller at Lias er helt avhengige av et stabilt og raskt nett. Foto: Tore Bernt-
sen Visualdays.no

Lofotkraft Bredbånd/Altibox sin fiberteknolo-
gi er skalerbar og fleksibel. Med pakkeløsnin-
gen Altibox Bedrift Premium får bedrifter raskt 
fibernett, stabil wifi og en av markedets beste 
sikkerhetspakker.

–Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 

Ny teknologi
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når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine Hu-
sjord.
Sofus Eriksen forteller at LIAS ikke tar ut utbyt-
te, og at overskuddet går til å utvikle tjenestene 
og styrke samfunnsoppdrag.

–Lofoten trenger flere hoder og hender i arbeid. 
Samspillet mellom LIAS, Nav og lokalt

næringsliv skaper langvarige verdier for sam-
funnet, arbeidsgivere og arbeidstakere. Det er 
vi stolte av å bidra til, avslutter Eriksen.
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Holmen Lofoten – raskt 
nett ytterst i havgapet

–Gjester fra hele verden kommer hit til Hol-
men for å oppleve det vakre, ville og stille Lo-
foten. Men de forventer også raskt internett.

Ingunn Rasmussen, eier og driver av Holmen 
Lofoten, står støtt mellom vakre bygninger yt-
terst på berget mot Moskenesstraumen.

Trine Husjord, salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd har tatt turen til Sørvågen 
for å møte en god kunde, Ingunn Rasmussen ved Holmen Lofoten. foto: Tore Berntsen Visu-
aldays.no
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–Våre gjester ønsker fred og ro, men de må 
også ha tilgang til raskt og stabilt nett. Vi har 
hatt fiberbredbånd fra Lofotkraft Bredbånd si-
den 2012.

Holmen Lofoten er et lite, familiedrevet hotell 
og restaurant i fjæra ut mot storhavet, rett un-
der fjell på Sørvågen ytterst i Lofoten.

–Jeg ønsker at våre gjester skal føle at de kom-
mer hjem - nesten som til en familie.

Lofotkraft Bredbånd, som startet i 2005, har nå 
9000 kunder i Lofoten.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Men få kunne 
se for seg hvor viktig raskt og stabilt nett skulle 
bli – for forskjellige bransjer og store deler av 
samfunnet, sier Trine Husjord, salgs- og mar-
kedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd.

Hun har tatt turen til Holmen i Sørvågen.
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–Det er viktig å møte kundene, lære hvordan de 
bruker vårt fiberbredbånd og få tilbakemeldin-
ger, sier Husjord.

Hun forteller om tiden da reiselivsaktører ring-
te å ba om å få koblet til fiberbredbånd, fort, 
fordi de opplevde at kundene forventet raskt 
nett når de sjekket inn.

–Mange mistet kunder fordi de dro videre til 
plasser det var nett. Nå er godt nett vanlig, 
overalt, sier Trine.

Unik arkitektur, ren mat fra hav og den nære na-
turen er en viktig del av Holmens identitet.

–En stor del av våre kunder kommer hit for å ha 
en skjermet og veldig privat ferie.

Selv om gjestene søker hit for å logge av og å 
senke pulsen, må de fleste ha tilgang til inter-
nett. Flere må kombinere ferie og jobb. Arbeids- 
og videomøter krever raskt og stabilt nett. Og 
vi har veldig godt nett her ytterst i verden, sier 
Rasmussen.
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Norges raskeste

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr 
Lofotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.

–I vår drift er stabilt internett avgjørende. Uten 
nett, har vi ikke bank, regnskaps-, drifts-, boo-
king- og kassasystem. Vi bruker sosiale medi-
er for å fortelle hva vi tilbyr, forteller Rasmus-
sen.

–Våre gjester ønsker fred og ro, og raskt nett, forteller Ingunn Rasmussen, eier og driver av 
Holmen Lofoten. Foto: Tore Berntsen, Visualdays.no
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Ny teknologi

Fiberteknologi er både skalerbar og fleksibel. 
Pakkeløsningen Altibox Bedrift Premium gir 
bedrifter fibernett, wifi og sikkerhetspakke.

–Partnerskapet Altibox sikrer den siste tekno-
logien. Flere bedriftskunder har de siste årene 
økt kapasiteten på bredbånd og blitt mer be-
visst på datasikkerhet, sier Trine Husjord.

Holmen Lofoten har 35 sengeplasser og en 
internasjonalt anerkjent restaurant, som ofte 
kjører konseptet Kitchen on the Edge.

–I storm og stilla, nordlys og midnattssol, ska-
per vi følelsen av å være hjemme på verdens 
kant. Og kontakt med verden utenfor er via 
raskt fiberbredbånd fra Lofotkraft Bredbånd, 
sier Rasmussen.
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Hermetikk til hele 
verden – med lynraskt 
og stabilt nett fra 
Lofotkraft Bredbånd
På kaia i Svolvær produseres hvert år millio-
ner av hermetikkbokser og flere hundre tonn 
fiskeolje.

– Det hadde ikke vært mulig uten raskt og stabilt internett, sier Kai Bystrøm, fabrikksjef ved 
King Oscar i Svolvær. Foto: Tore Berntsen Visualdays.no
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20 års suksess

Lofotkraft Bredbånd startet i 2005 med en vi-
sjon om å gi innbyggere, næringsliv og det of-
fentlige i Lofoten tilgang til fremtidens tekno-
logi. I 2025 feirer de 20 års suksess med 9000 
kunder i Lofoten.

–Vårt lynraske og stabile fibernett har hatt stor 
betydning for næringsutvikling og bolyst i Lofo-
ten, sier Trine Husjord, salgs- og kundekonsu-
lent i Lofotkraft Bredbånd, og legger til:

–Det var ikke mange som så for seg hvor viktig 
raskt og stabilt nett skulle bli – for så store de-
ler av samfunnet.

King Oscar har hatt fiberbredbånd fra Lofot-
kraft Bredbånd siden 2009.

Trine Husjord har tatt turen til King Oscar i Svol-
vær.

–Det er viktig å møte kundene, se hvordan de 
jobber, lære om hvordan de bruker vårt fiber-
bredbånd og få tilbakemeldinger, sier Husjord.
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Inne i fabrikkhallen i Svolvær farer hermetikk-
bokser i stor fart gjennom produksjonen.

–Hele vår produksjonen er automatisert og 
koblet på internett. Våre leverandører, som er 
et annet sted, kan via nett kontrollere og ret-
te opp feil, forteller Bystrøm, som har vært fa-
brikksjef siden 2024.

Både kontordelen og fabrikkdelen er koblet på 
nett.

–Hva bruker dere nettet til?

–Vi er en liten fabrikk i et stort internasjonalt 
konsern. Vi har daglige Teamsmøte med våre 
kollegaer over hele verden. Det mange felles-
funksjoner som alle fabrikkene benytter seg av.
Vi utveksler erfaring og kompetanse.

Bystrøm forteller at et skybaserte erp-system, 
altså et ressursplanleggingssystem og virk-
somhetsstyringssystem, og et produksjons-
systemet er koblet på nett. Og at pakking fore-
går med programmert en robot.
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–Får vi stopp eller problemer med maskinen i 
produksjonen, kan våre leverandører koble seg 
opp og rette feil via nett. Når de kobler seg opp 
remote, kan de se at vi må rette opp for eksem-
pel en fotocelle, som de ser er stilt inn feil. Det 
kan også være feil med software som de må 
resette.

Full fart fra start

Lofotkraft bredbånds samfunnsoppdrag er å 
sikre god infrastruktur, som gjør Lofoten til et 
godt sted å bo og å drive næring.
King Oscar i Svolvær får råvarene fra hele 
Nord-Norge. I skreisesongen lever de av lever, 
som er ferskvare.
–Nærhet til fantastiske råvarer fra havet gjør 
Lofoten til et unikt sted å produsere mat til hele 
verden, forteller Bystrøm, som er leder for 24 
ansatte, 35 i sesong.

Norges raskeste

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
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ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.

–Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 
når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine Hu-
sjord.

I fabrikken i Svolvær produseres det makrell i 
tomat, torskerogn, torskelever og hermetikk, 
som blant annet Lofotpostei og Svolværpostei, 
samt fiskeolje, som blir tran eller trantabletter.

–Vår største merkevare er King Oscar. 
Å fortelle verden historiene om våre produkter 
er enklere når vi er plassert midt i Lofoten, sier 
fabrikksjefen.

Hermetikkselskapet, som startet i Stavanger 
i 1873. har vært i Svolvær siden slutten av 
1980-tallet. I 1902 ga Kong Oscar II av Sveri-
ge-Norge selskapet tillatelse til å bruke hans 
navn og bilde på sardinboksene. Det var en 
milepæl som danner navnet King Oscar. King 
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Oscar eies i dag av Thai Union, et av verdens 
ledende sjømatselskaper. 

Stor vekst

Digitaliseringstakten og teknologiutviklingen i 
Norge har vært enorm de siste 20 årene.
I 2005 var det svært dårlig bredbåndstilbud i 
Lofoten. Fortellingen om Lofotkraft Bredbånd 
er en suksesshistorie. Raskt, stabilt og sikkert 
nett er blitt samfunnskritisk infrastruktur.

–De siste årene har vi hatt stor vekst. Flere be-
drifter har behov for større kapasitet, og ikke 
minst er de mer bevisst når det gjelder datasik-
kerhet, forteller Trine Husjord.

Trine Husjord opplever at mange bedrifter øn-
sker å forholde seg til én lokal leverandør for 
alle tjenester når det gjelder internett, support 
og datasikkerhet.

–Med Altibox Bedrift Premium får våre kunder 
en total-leveranse og en faktura for alle tjenes-
ter. Vår tjeneste er klargjort for å kunne vokse i 
takt med bedriftens behov, sier Husjord.
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Danske Bo er 
Lofotkraft Bredbånds 
kunde nummer 9000
– Uten raskt og stabilt nett kunne vi ikke vært 
her så mye, sier Bo Degn, som jobber like 
godt i Svolvær som i København.
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–Om jeg jobber hjemme i København eller her i 
Svolvær, er akkurat det samme.

Danske Bo Degn (55) ønsker velkommen inn i 
det gamle Nordlandshuset i Svolvær havn. Det 
er både et hjem og en arbeidsplass.

–Gratulerer og takk, sier Edvard Aasjord Mø-
kleby, salgs- og kundekonsulent i Lofotkraft 
Bredbånd. Han har tatt med blomster og gra-
tulasjoner til Lofotkraft Bredbånds kunde num-
mer 9000.

Bo takker for blomster og forteller at han og 
kona Stine kom til Lofoten for første gang for 
20 år siden. De skulle på ferie til Nordkapp. De 
stoppet i Lofoten, ble betatt av naturen og har 
reist tilbake hit nesten hver sommer. I 2023 
kjøpte de et 200 år gammelt Nordlandshus i 
Svolvær.

–Vi hadde ikke kunnet være her så mye, hadde 
det ikke vært for at vi har stabilt og godt bred-
bånd, sier Bo.

Han jobber som selvstendig konsulent, kunder 
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er store offentlige organisasjoner, universiteter 
og virksomheter i Danmark.

–Jeg jobber med rådgivning innen strategisk 
ledelse med en til en sparring med ledere, le-
delses- og organisasjonsutvikling. Jeg har all-
tid mange prosjekter på gang - og mange møter 
og sparring er nesten alltid online – også når 
jeg er hjemme. Det er viktige kunder for meg, 
det jeg lever av, så alt må fungere. Hadde det 
ikke fungert, så måtte jeg vært i København.

Lofotkraft Bredbånd/Altibox tilbyr Norges ras-
keste bredbånd og en komplett TV-, strømme- 
og app-løsning.

–I dag velger noen trådløst bredbånd, men et 
fibernett vil alltid være mer robust, stabilt og 
raskere, sier Møkleby og utdyper:
– Et trådløst bredbånd er begrenset til hvor 
mange enheter som kobler seg på i ditt nær-
område. Hastigheten du velger heter «opp til», 
og du deler på signalet med alle andre som er 
koblet på samme stasjon i nærheten, enten det 
gjelder mobilkunder eller andre trådløse bred-
båndskunder.
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Med fiberbredbånd fra Lofotkraft bredbånd er 
det full fart hele tiden.

Bidrar positivt til samfunnet

Lofotkraft bredbånds samfunnsoppdrag er å 
sikre god infrastruktur, som gjør Lofoten til et 
godt sted å bo og å drive næring.

–Når vi nå feirer 20 år, kan vi med stolthet si at 
vårt lynraske og stabile fibernett har hatt stor 
betydning for næringsutvikling og bolyst i Lofo-
ten, forteller Ida Malnes.

I 2005 hadde mange TV gjennom kobberkabel, 
noen hadde parabol. Fasttelefon var vanlig. 
Mange hadde knapt internettilkobling. Fiber-
kablene fra Lofotkraft Bredbånd utkonkurrerte 
Telenor sine gamle kobberkabler. Med fiber-tek-
nologi kunne man endelig sikre at kundene fikk 
TV og internett-linje med bedre stabilitet og 
høyere hastigheter.

–Det har jo vært en eventyrlig utvikling. I 2005 
var det ikke mange som så for seg at flere flyt-
tet til Lofoten, kunne ta med seg arbeidsplas-



35

sen og jobbe via nettet, sier Ida Malnes, som 
får høre mer om det danske parets livsvalg, og 
hvorfor Lofoten, Svolvær er perfekt for det dan-
ske paret.

Når Bo ikke har fysiske arbeidsmøter i Køben-
havn, kan de like gjerne nyte livet i Lofoten og 
jobbe digitalt.

–Vekselvirkning mellom arbeid og fritid, gjør 
Svolvær til et lekeland for voksne. Vi bor i byen, 
med nærheten til butikker, jeg har kontor i hu-
set og det er lett å gå tur i fjellet eller fiske på 
havet.

Da de kjøpte huset i Svolvær for to år siden var 
det ikke internett i huset, men Bo visste han 
kunne få fiberbredbånd fra Lofotkraft Bred-
bånd. Slik ble de kunde 9000 i april i 2025.

– Hva bruker dere internett til annet enn jobb?

–Vi bruker internett til familieunderholdning. Vi 
har voksne barn og et par barnebarn. Når de 
kommer på besøk forventer de raskt nett.
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Stine bruker nettet til underholdning, hun leser 
og lytter til bøker, ser dansk TV og ofte trenings-
videoer på YouTube.

–Når vi fanger en fisk, må vi finne ut hvordan vi 
skal tilberede den. Da går vi ofte på nett for å 
finne oppskrifter fra hele verden.

Edvard Aasjord Møkleby, salgs- og kundekonsulent i Lofotkraft Bredbånd takker og gratulerer 
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Smarthus på nett

– Vi har også styring av huset via internett, så-
kalt smarthus. Vi kan skru av og på tyverialarm 
og varmen i huset. Dette fungerer fordi det er 
koblet til internett.

Barna har vært i Lofoten hver sommer i nesten 
hele sitt liv. Nå er de 20 og 22 år.
–De hadde ikke kommet til Svolvær så ofte, og 
vært så lenge, hadde vi ikke hatt godt nett, sier 
Bo og forteller at barna bruker nettet mest til 
streaming og til å holde kontakt med venner via 
sosiale medier.

Lofotkraft bredbånds samfunnsoppdrag er å sik-
re god infrastruktur, som gjør Lofoten til et godt 
sted å bo og å drive næring.
Bo Degn er også opptatt av utvikling av Lofoten 
og samfunnet.

–Det er flott at infrastrukturen i Lofoten blir ut-
bygget, slik at man også skaper nye muligheter 
og nye arbeidsplasser. Det betyr at flere men-
nesker kommer hit og at flere bransjer kan ha 
arbeidsplasser i Lofoten.
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Siden han fikk innlagt fiberbredbånd fra Lofot-
kraft Bredbånd i april har han vært det gamle 
Nordlandshuset i Svolvær i to og en halv måned!

–Planen er å være i huset fire måneder hvert år, 
ofte 3 til 4 uker i strekk. Det hadde ikke vært mu-
lig uten stabil nett, avslutter Bo.
lvær i to og en halv måned!

–Planen er å være i huset fire måneder hvert år, 
ofte 3 til 4 uker i strekk. Det hadde ikke vært mu-
lig uten stabil nett, avslutter Bo.
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Digital fremdrift på 
Ballstad Slip
I mer enn 100 år har Ballstad Slip vært kyst-
flåtens førstevalg. Nå utvikler de for framtida.
–Ny teknologi gjør at raskt og stabilt nett er 
viktig for vår drift, sier Roger Abrahamsen, 
daglig leder og medeier av Ballstad Slip.

–Ny teknologi gjør at raskt og stabilt nett er viktig for vår drift, sier Roger Abrahamsen, daglig 
leder og medeier av Ballstad Slip. Foto: Tore Berntsen
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Ballstad Slip har hatt fiberbredbånd fra Lofot-
kraft Bredbånd siden 2011.

–Flere av våre systemer er nettbasert. Alle våre 
administrative systemer ligger i skyen, kvali-
tetssystemet, lønnssystemet og så videre, sier 
Abrahamsen.

Ved Ballstad slip er det over 20 PC-er som er 
koblet på nett.

–Båter og motorer får stadig ny avansert tek-
nologi. Ved reparasjon av motor, henter vi ned 
status og data via et adapter mellom PC-en og 
motoren. Disse systemene er avhengig av pro-
gramvare-oppdateringer, sier Abrahamsen.

20 års suksess

Lofotkraft Bredbånd startet i 2005 med en vi-
sjon om å gi innbyggere, næringsliv og det of-
fentlige i Lofoten tilgang til fremtidens tekno-
logi. I 2025 feirer de 20 års suksess med 9000 
kunder i Lofoten.
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–Vårt lynraske og stabile fibernett har hatt stor 
betydning for næringsutvikling og bolyst i Lofo-
ten, sier Trine Husjord, Salg og kundekonsulent 
Lofotkraft Bredbånd, og legger til:

–Det var det ikke mange som så for seg hvor 
viktig raskt og stabilt nett skulle bli – for så sto-
re deler av samfunnet.

Ballstad slip følger veksten innenfor oppdrett, 
og båtene blir større innen fiskeri.

–Vi må utvikle oss for framtida. Vi tar i bruk ny 
digital teknologi, og utvider anlegget for å hen-
ge med utvikling i flåten både innenfor fiskeri 
og havbruk, forteller Abrahamsen.

Full fart fra start

Lofotkraft bredbånds samfunnsoppdrag er å 
sikre god infrastruktur, som gjør Lofoten til et 
godt sted å bo og å drive næring.

I 2005 lanserte LKB fiberkabler som utkonkur-
rerte Telenor sine gamle kobberkabler. Med 
fiber-teknologi kunne man endelig sikre at 
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kundene fikk TV og internett-linje med bedre 
stabilitet og høyere hastigheter.

I dag velger noen trådløst bredbånd, men et 
fibernettet vil alltid være mer robust, stabil og 
raskere. Dette skyldes at kvaliteten til Et tråd-
løst bredbånd påvirkes av hvor mange enheter 
som kobler seg på i ditt nærområde. Hastighe-
ten du velger heter «opp til» og du deler på sig-
nalet med alle andre som er koblet på samme 
stasjon i nærheten, enten om det gjelder mo-
bilkunder eller andre trådløst bredbåndskunder. 
Med fiberkabel slipper du å dele og får derfor 
et mer stabilt nett.
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Ved Ballstad Slip tar flere av de ansatte kurs på 
nett.
–Stadig ny teknologi og det faktum at mange 
av våre medarbeidere har jobbet her lenge, gjør 
at løpende kompetanseheving blant våre an-
satte er avgjørende for Ballstad Slip.

Ballstad Slip, som ble etablert i 1918 er organi-
sert i tre avdelinger skipsverft, skipshandel og 
flåteservice, har 44 ansatte, og betjener kunder 
fra hele regionen.

–En leverandør av motorer har et eget video-
kurs på nett, der man må kvalifisere seg før 
man kommer på et fysisk kurs. Det er et vel-
dig bra opplegg. Tidligere fikk vi tilsendt mange 
CD-er med filmer, nå ligger alt på link på nett, 
forteller Abrahamsen.
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Norges raskeste

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Norges 
raskeste bredbånd.

–Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 
når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine Hu-
sjord.

–Vi har hatt bredbånd fra Lofotkraft Bredbånd 
siden 2011. Det har vært betryggede for oss å 
bruke en solid lokal bedrift på en så viktig del 
av vår infrastruktur, sier Abrahamsen.

Digitaliseringstakten og teknologiutviklingen i 
Norge har vært enorm de siste 20 årene.

I 2005 var det svært dårlig bredbåndstilbud i 
Lofoten. Fortellingen om Lofotkraft Bredbånd 
er en suksesshistorie. Raskt, stabilt og sikkert 
nett er blitt samfunnskritisk infrastruktur.
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–De siste årene har vi hatt stor vekst. Flere be-
drifter har behov for større kapasitet, og ikke 
minst er de mer bevisst når det gjelder datasik-
kerhet, forteller Trine Husjord.

Jobber smartere

Ballstad Slip er midt i et stort byggeprosjekt. 
På havna i Ballstad reiser det seg store kraner. 
Akkurat nå foregår det et stort byggeprosjekt 
på Ballstad Slip. Utvidelse av anlegget gjør 
plass til store kraner som skal løfte større bå-
ter. Abrahamsen løfter blikket fra PCen og sier.

–Smartere måter å jobbe på via nett er avgjø-
rende for vår utvikling. I byggeprosjektet job-
ber vi effektivt med våre leverandører via nett. 
Tidligere måtte vi sende dokumenter fram og 
tilbake på mail, nå deler vi mapper med leve-
randørene våre, alle har tilgang til og jobber i de 
samme oppdaterte dokumentene.
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–Videomøter er ikke bare smart – dere sparer 
også penger og tid?

–Ja, det er jo kjempegreier. Reising har gått 
veldig ned og det er veldig bra. Tidligere måtte 
vi reise, nå logger jeg meg på PC-en og jobber 
mer effektivt.

Som nevnt er datasikkerhet viktig. Med pak-
keløsningen Altibox Bedrift Premium får våre 
bedrifts kunder en total-leveranse; raskt og 
stabilt fibernett, brannmur, sikkerhetspakke, 
innholdsfilter, DDoS-beskyttelse og wifi – alt i 
en og samme pakke. Vår tjeneste er klargjort 
for å kunne vokse i takt med bedriftens behov, 
sier Husjord.

Trine Husjord opplever at mange bedrifter øn-
sker å forholde seg til én lokal leverandør for 
alle tjenester når det gjelder internett, support 
og datasikkerhet.

–Med Altibox Bedrift Premium får våre kunder 
en total-leveranse og en faktura for alle tjenes-
ter. Vår tjeneste er klargjort for å kunne vokse i 
takt med bedriftens behov, sier Husjord.
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VAAG – Kvalitet til verden 
fra kaia i Henningsvær

Raskt og stabil bredbånd brukes i salg, mar-
kedsføring og produksjon av ren mat til bevis-
ste forbrukere i hele verden.

–Det vi kan feire i 20 årsjubileet er langt utenfor det vi så for oss da vi startet, sier Trine Hu-
sjord, som har vært salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd siden starten i 2005. 
Foto: Tore Berntsen



48

–Hele vår produksjon er koblet til fiberbred-
bånd fra Lofotkraft Bredbånd. Sikkert og raskt 
nett er ekstremt viktig. Både i produksjonen og 
i kontakt med markedet, sier Harald Dahl, eier 
og daglig leder av Futurum Seafood AS.

Da Lofotkraft Bredbånd startet i 2005, var visjo-
nen å gi innbyggere, næringsliv og det offentli-
ge i Lofoten tilgang til fremtidens teknologi. Nå 
kan de feire 20 års suksess med 9000 kunder i 
Lofoten.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Men få kun-
ne se for seg hvor viktig raskt og stabilt nett 
skulle bli – for forskjellige bransjer og deler av 
samfunnet, sier Trine Husjord, salgs- og mar-
kedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd.

Hun har tatt turen til VAAG på kaia i Hennings-
vær.

–Det er viktig å møte kundene, se hvordan de 
jobber, lære om hvordan de bruker vårt fiber-
bredbånd og få tilbakemeldinger, sier Husjord.
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Her skjæres skrei. Hele fisken utnyttes. Det 
beste blir til Vaags premiumprodukt, loins av 
skrei.

– VAAG skal være verdens beste sjømatpro-
dukter, forteller Harald Dahl.

Han kommer fra Stamsund, bor i Oslo, og har 
et hjerte som banker for Lofoten og Hennings-
vær. Nå gjør han business ut av det beste av 
det beste.

– Vi ønsker å lage verdens beste merkevare på 
premium norsk sjømat. Kvalitetsprodukter av 
skrei har lenge vært VAAGs merkevare. Nå er 
også kongekrabbe, sjøkreps, skalldyr, kveite og 
flere andre fiskearter populært hos våre kunder.

Norges raskeste

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.
VAAG opplever stor internasjonal vekst, og sel-
ger til restauranter og 120 butikker i Norge.
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Lofotkraft Bredbånd/Altibox sin fiberteknologi 
er fleksibel. Med pakkeløsningen Altibox Bedrift 
Premium får bedrifter raskt fibernett, stabil wifi 
og en av markedets beste sikkerhetspakker.

VAAGs Harald Dahl viser Trine Husjord produksjonen i Henningsvær. Foto: Tore Berntsen 
Visualdays.no

–Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 
når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine Hu-
sjord, som får oppdatering på hvordan VAAG 
bruker nettet.
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–Vi er avhengig av raskt og stabil bredbånd 
både i salg, markedsføring og ikke minst i pro-
duksjonen, sier Dahl.

–I produksjonen?

–Ja, maskinene er koblet til nett. Våre leveran-
dører av utstyr, som sitter andre plasser i Nor-
ge, passer på produksjonen, og kan gjøre noe 
feilretting via nett.

–Hva med lager og logistikk?

–Via nett har våre selgere løpende kontroll på 
produksjonen, slik at de vet hva de kan selge. 
Vi har et nettbasert system som sørger for at 
etikettene blir riktig ved pakkingen, enten det 
skal til restauranter eller butikker. Og vi har et 
skybasert virtuelt varelager som speiler vårt fy-
siske varelager i Henningsvær og fryselageret 
på Lofot-terminalen.

Beste kvalitet
Også VAAGs ansatte nyter godt av raskt nett 
fra Lofotkraft Bredbånd.
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–Vi har mange sesongarbeidere som bor i 
Henningsvær. De har ikke samme mobilabon-
nementer som folk som bor her fast, og set-
ter stor pris på at vi har superraskt nett. De har 
kontakt med familie og de strømmer og ser fil-
mer via vårt trådløse nett, forteller Dahl.

I vinter har VAAG cirka 25 personer i arbeid i 
Henningsvær og 8 personer i Oslo-området.

–Det vi kan feire i 20 årsjubileet er langt utenfor det vi så for oss da vi startet, sier Trine Hu-
sjord, som har vært salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd siden starten i 2005. 
Foto: Tore Berntsen Visualdays.no
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–Hvorfor Henningsvær?

–Henningsvær er et unikt sted å produsere 
ikke-reist fisk. Vi høster den beste kvaliteten, 
villfanget fisk fra rett utenfor døra. Selvfølgelig 
er det også en stor fordel å komme fra et så 
ikonisk sted som Henningsvær og Lofoten når 
vi skal fortelle historier om ren mat til resten av 
verden.

Dahl er opptatt av å bevare kvaliteten hele veien 
fra fiskerne på havet, til mottaket, via foredling, 
pakking og distribusjon til kunder i hele verden.

–Vi er ekstremt nøye når vi kjøper fisk. Vi stiller 
store kvalitetskrav til råvarene og hvordan fis-
keren og vi behandler den.

Dahl er veldig bevisst på at VAAG skal være 
god på råvarer, pakking, emballasje og design.

–Alle våre produkter blir raskt superfryst. Skrei-
en går fra å være mulig å selge fersk i 12 dager 
til å bli holdbar i 24 måneder. Dette sikrer topp 
kvalitet. Kokker verden over har skjønt det og 
de vet at det er enkelt å tine og å tilberede. 
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Dessuten blir det mindre matsvinn.

Fryste produkter gir VAAG mulighet til å kjøpe 
råvarene i beste sesong og selge over et lengre 
tidsperspektiv. Vakuumpakkene viser produk-
tene.

– Det er viktig for oss at folk ser hva de kjøper. 
VAAG skal se lekkert ut, fordi det er lekkert, sier 
Dahl og viser fram en pakke fryst skreiloin fra 
Lofoten.
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Ramberg Resort – Raskt 
nett på en berømt strand
– Gjestfrihet er helt sentralt i alt vi gjør. Derfor 
er også trådløst nett viktig, sier Ingar Halland, 
daglig leder ved Ramberg Resort.

–Ramberg Resort tilbyr koselig innkvartering, eksepsjonell mat og gratis trådløst internett, 
forteller Ingar Halland. foto: Tore Berntsen
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Bokstavelig talt, midt på den berømte stranda 
i Ramberg, på campingplassen, i bungalower, 
i leiligheter og i restauranten, gir han gjestene 
raskt nett fra Lofotkraft Bredbånd.

–Midt i Lofotens fantastiske landskap tilbyr 
vi koselig innkvartering og eksepsjonell mat. 
Men også gratis trådløst internett er viktig for 
våre kunder, forteller Halland.

Anlegget har 62 sengeplasser.

Ramberg Gjestegård, nå Ramberg Resort, har 
hatt fiberbredbånd fra Lofotkraft Bredbånd si-
den 2014.

I 2022 overtok Ingar Halland, Ståle Olsen og 
Ole Olsen Ramberg Resort AS, og de har inves-
tert mange millioner. I juni sto et leilighetsbygg 
med åtte rom med bad, kjøkken og balkong 
klart. Gjester fra hele verden kan nyte utsikten 
mot Yttersia og Rambergstranda.

–I tillegg til dette nye bygget har vi også pusset 
opp restauranten og hyttene utvendig og inn-
vendig, forteller Halland.
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Norges raskeste

–Vår drift er avhengig av stabilt nett. Booking, 
betaling, regnskap, markedsføring i sosiale 
medier, alt krever godt nett, sier Halland.

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Men få kunne 
se for seg hvor viktig raskt og stabilt nett skulle 
bli – for forskjellige bransjer og store deler av 
samfunnet, sier Trine Husjord, salgs- og mar-
kedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd.

Hun har tatt turen til Ramberg Resort i Flakstad.

–Det er viktig å møte kundene, se hvordan de 
jobber, lære om hvordan de bruker vårt fiber-
bredbånd og få tilbakemeldinger, sier Husjord, 
som husker tilbake til tiden da reiselivsaktører 
ringte å ba om å få koblet til fiberbredbånd, fort, 
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fordi de opplevde at kundene forventet raskt 
nett når de sjekket inn.

–Noen gjester dro videre til plasser det var nett. 
Nå er godt nett det vanlig, overalt, sier Trine.

Ny teknologi

Lofotkraft Bredbånd/Altibox sin fiberteknolo-
gi er skalerbar og fleksibel. Med pakkeløsnin-
gen Altibox Bedrift Premium får bedrifter raskt 
fibernett, stabil wifi og en av markedets beste 
sikkerhetspakker.

–Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
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driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 
når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine 
Husjord, som får oppdatering på hvordan Ram-
berg Resort bruker nettet.

I restauranten, med fantastisk utsikt over Ram-
bergstranden, skapes det matopplevelser med 
smak av Lofoten.

–Våre gjester søker komfort, autentisitet og 

Trine Husjord, salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bredbånd har tatt turen til Ramberg-
stranda for å møte en god kunde, Ingar Halland, daglig leder av Ramberg Resort. Foto: Tore 
Berntsen Visualdays.no



60

naturopplevelser. Mange er ivrige fotografer, 
som skal laste opp store bildefiler på nett. De 
forventer raskt nett. Derfor er gratis nett en 
selvsagt del av vår gjestfrihet, sier Ingar Hal�-
land ved Ramberg Resort.
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Lang familietradisjon – 
nå med stabilt nett fra 
Lofotkraft bredbånd
En dag uten internettforbindelse er krise hos 
Per Bremnes – tredje generasjon i en familie-
bedrift med snart 100 års historie.

–En dag uten internettforbindelse er krise, sier Per Bremnes, eier og daglig leder av Bremnes 
AS i Svolvær. Foto: Tore Berntsen
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På torget i Svolvær følger Per Bremnes en 
nesten 100 år lang familietradisjon.

– Det er bra å ha raskt nett, men stabilitet er 
viktigst. En dag uten internettforbindelse er kri-
se, sier daglig leder Per Bremnes, som har job-
bet i bedriften siden 1985.

Full fart fra start

– Før vi fikk fiber fra Lofotkraft Bredbånd, had-
de vi gamle og dårlige kabler, og et trådløst 
bredbånd fra en annen leverandør. Det var ikke 
så stabilt, forteller Per Bremnes.

Lofotkraft bredbånds samfunnsoppdrag er å 
sikre god infrastruktur, som gjør Lofoten til et 
godt sted å bo og å drive næring.

I dag velger noen trådløst bredbånd, men et 
fibernettet vil alltid være mer robust, stabil og 
raskere. Et trådløst bredbånd er begrenset til 
hvor mange enheter som kobler seg på i ditt 
nærområde. Hastigheten du velger heter «opp 
til» og du deler på
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signalet med alle andre som er koblet på sam-
me stasjon i nærheten, enten om det gjelder 
mobilkunder eller andre trådløst bredbånds-
kunder.

Per Bremnes sin bestefar startet butikk på tor-
get i Svolvær i 1932.

– Nå er alt er koblet til nett; Butikkdata-systemet, 
kassasystem, transaksjoner, varelager, musikk 
og regnskap, forteller Bremnes.

– Merker du forskjell på nettet etter at du fikk 
fiberbredbånd fra Lofotkraft Bredbånd?

– Ja, det er raskere og mye mer stabilt. For oss 
er stabilitet helt avgjørende. Får vi stopp på in-
ternettlinjen så er hele kassasystemet nede. 
Alt er jo koblet til nettet, forteller Bremnes, som 
ikke husker om han har hatt brudd.

20 års suksess

Lofotkraft Bredbånd startet i 2005 med en vi-
sjon om å gi innbyggere, næringsliv og det of-
fentlige i Lofoten tilgang til fremtidens tekno-
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logi. I 2025 feirer de 20 års suksess med 9000 
kunder i Lofoten.

– Vårt lynraske og stabile fibernett har hatt stor 
betydning for næringsutvikling og bolyst i Lofo-
ten, sier Trine Husjord, salgs- og kundekonsu-
lent i Lofotkraft Bredbånd, og legger til:

– Det var det ikke mange som så for seg hvor 
viktig raskt og stabilt nett skulle bli – for så sto-
re deler av samfunnet.

Bremnes AS ligger midt på torget ved havna i 
Svolvær.
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– Hvem er dine kunder?

– De lokale og folk på konferanse og ferie. 
Mange av våre kunder kommer fra regionen, 
Bodø, Tromsø, Vesterålen og Lofoten. Mange 
kommer på weekend tur til Svolvær. Og det 
som har skjedd de siste årene er at verden har 
åpnet seg. Og mange reiser hit, så det kommer 
en del turister innom her og handler, sier Brem-
nes, som ønsker å være et godt alternativ til de 
store kjedene.

Bremnes AS har to ansatte på heltid og en til to 
på deltid, litt avhengig av årstid.

– Akkurat som Lofotkraft Bredbånd har vi man-
ge lokale lojale kunder. Det er helt bevisst at vi 
valgte en lokal leverandør av internett. Det er et 
aktivt valg for oss å bruke en lokal leverandør 
som Lofotkraft Bredbånd.

– Hva selger du mest av?

– De siste 10-årene har vi rendyrket konseptet 
merkevarer og kvalitetsklær for herrer. Vi selger 
mye dress, skjorter og en del fine ytterjakker.
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– Så er mange som kommer før store anled-
ninger?

– Ja, det skjer ofte. Vi har ordentlig kompetan-
se på dress, med sy-tjenester og hele pakka. 
Det er ikke så mange som gjør i dag. Det er 
selvfølgelig en tillit når det kommer en vorden-
de brudgom til oss for å kjøpe dress til sitt bryl-
lup.

Norges raskeste

Gjennom partnerskapet med Altibox tilbyr Lo-
fotkraft Bredbånd private og bedrifter Nor-
ges raskeste bredbånd – og en komplett TV-, 
strømme- og app-løsning.

– Partnerskapet med Altibox sikrer at vi kan 
levere det aller siste av ny teknologi. Flere be-
driftskunder har de siste årene økt kapasiteten 
på bredbånd og ikke minst er de mer bevisst 
når det gjelder datasikkerhet, forteller Trine Hu-
sjord.

De siste årene har Lofotkraft Bredbånd opplevd 
stor vekst.
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Opptatt av sikkerhet?

– Med Altibox Bedrift Premium får våre kunder 
en total-leveranse og en faktura for alle tjenes-
ter. Vår tjeneste er klargjort for å kunne vokse i 
takt med bedriftens behov, sier Husjord.

Per Bremnes brenner for de gode merkevarene, 
kunnskap og personlig oppfølging av kundene 
som gjør at de er en attraktiv butikk for kunde-
ne.

– Jeg har brukt hele livet på butikken, og har nå 
rundet 60 år, men planen er å holde på i mange 
år til.

– Vi har alltid vært avhengig av det vi leverer 
akkurat her og nå, selv om vi har lange tradi-
sjoner. Klær og mote er alltid i endring. Vi må 
fornye oss, og kvalitet vil alltid være vårt fokus, 
sier Bremnes.
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TENK Lofoten 
– Utdanner fagfolk med 
lynrask fiber
– Effektiv opplæring er viktig for både bedrif-
tene og lærlingene. Oppfølging via nett sparer 
tid og kostnader, sier Katrine Karlsen, daglig 
leder i TENK Lofoten.

Ved TENK Lofotens hovedkontor på Leknes jobber det 6 konsulenter og 1 lærling. Fra ven-
stre: Bengt Gulbrandsen, Adele Eilertsen, Arne Reiersen, Katrine Karlsen, Kim-Verner Solstad, 
Jens Arne M. Andersen, og Kristian Myrslett. Foto: Tore Berntsen
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TENK Lofoten hjelper lærlinger og bedrifter 
med utdanningsløpet fram til fagbrev. Mye 
foregår på nett.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Det vi kan 
feire i 20 årsjubileet er langt utenfor det vi så 
for oss da vi startet i 2005, sier Trine Husjord, 
salgs- og markedskonsulent i Lofotkraft Bred-
bånd.

Utdanning via nett

TENK Lofoten jobber, sammen med sine 90 
medlemsbedrifter i Lofoten, aktivt med rekrut-
tering til yrkesfagene. Med rask og stabilt nett 
fra Lofotkraft Bredbånd utdanner de framtidas 
fagfolk.

–Hvorfor anbefaler du ungdom å ta fagbrev?
–Tidlig start i arbeidslivet. Gode jobbmulighe-
ter. Lønn under opplæring. Muligheter for vide-
reutdanning. Anerkjent fagbrev. En praktisk ut-
dannelse, svarer Katrine Karlsen.
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Ved TENK Lofotens hovedkontor på Leknes job-
ber det 6 konsulenter og 1 lærling med 40-talls 
ulike fag.
–Lofoten trenger flere lærlinger for å skape 
vekst og utvikling. Gjennom de siste 10-årene 
har vi hatt 500 fagprøver. Det er stort behov for 
fagfolk i årene som kommer, forteller Karlsen.

Lofotkraft Bredbånd eies av de seks Lofot-kom-
munene. Samfunnsoppdraget er å sikre god in-
frastruktur, som gjør Lofoten til et godt sted å 
bo og å drive næring.

–Rask og stabil internettlinje er avgjørende når 
vi har e-læring og videomøter, sier Katrine Karl-
sen.

–Hvem er lærlingene?

–De fleste er lokale ungdommer som går to år 
på videregående og to eller tre år som lærling i 
en lokal bedrift.
–Dette er jo en digital generasjon, så de takler 
e-læring og videomøter nesten bedre enn vi 
som jobber her. Ungdommen er veldig oppda-
tert og tar dette veldig lett.
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Hos TENK Lofoten og i mange av medlems-
bedriftene er det fiberbredbånd fra Lofotkraft 
Bredbånd.
–Lærlingene lærer mest av å være i praktisk 
arbeid og da er det fint at den teoretiske opp-
læringen er så effektiv som mulig, sier Karlsen, 
som selv startet som lærling i TENK Lofoten i 
2014.

Katrine Karlsen ved TENK Lofotens hovedkontor på Leknes. Foto: Tore Berntsen.
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Hun ble ansatt som fagkonsulent i 2016. Kva-
litetsleder i 2019. Og hun har vært konstituert 
daglig leder siden november 2024.

Pandemien endret mye

I 2017/18 begynte TENK Lofoten å bruke Mi-
crosoft 365.

–E-læring og digitale samlinger tok av under 
koronaen. Det var ikke mulig å samles, så da 
startet vi med digitale kurs og oppfølging. Den 
endringen har satt seg. Vi sparer kostnader og 
tid.

–Fra mars 2020 var det ikke bare vi som be-
gynte å bruke Teams. Flere av våre medlems-
bedriftene endret også måter å jobbe på.

TENK Lofoten må forholde seg til stadige opp-
dateringer, nye forskrifter, opplæringslov og 
nye læreplaner.

–Vi har ingen server her lokalt. Alt er skybasert. 
E-læring, elektroniske verktøy, digitale moduler, 
videomøter, økonomisystemer, dokumentasjon 
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og alt det administrative. Uten nett er det bare 
å gå hjem, flirer Katrine.

Trine Husjord har jobbet i Lofotkraft Bredbånd 
siden starten i 2005.

–Utvikling innen internett-teknologi har gått 
veldig fort. Stabil internett, med stor kapasitet, 
er nå en forutsetning for at mange kan gjøre 
jobben sin, både på jobben, på fjernkontor og 
hjemme. Det var det ikke mange som så for 
seg i 2005, sier Husjord.

Suksesshistorie

Digitaliseringstakten og teknologiutviklingen i 
Norge har vært enorm de siste 20 årene.

– Vi kaller oss TENK Lofoten fordi vi vil at folk 
skal utdanne seg her, jobbe her og trives her. 
Med fiberbredbånd og gode arbeidsplasser er 
framtida lys, avslutter hun.

I 2005 var det svært dårlig bredbåndstilbud i 
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Med pakkeløsningen Altibox Bedrift Premium 
får bedrifter raskt fibernett, stabil wifi og en av 
markedets beste sikkerhetspakker.

–De siste årene har vi hatt stor vekst. Flere be-
drifter har behov for større kapasitet, og ikke 
minst er de mer bevisst når det gjelder til data-
sikkerhet, forteller Trine Husjord.
Mange bedrifter ønsker å forholde seg til én lo-
kal leverandør for alle tjenester når det gjelder 
internett, support og datasikkerhet.

–Med Altibox Bedrift Premium får våre kunder 
en total-leveranse og en faktura for alle tjenes-
ter. Vår tjeneste er klargjort for å kunne vokse i 
takt med bedriftens behov, sier Husjord.

Ungdommen framtidas fagfolk

TENK Lofoten har flere eksempler på folk som 

Lofoten. Fortellingen om Lofotkraft Bredbånd 
er en suksesshistorie. Raskt, stabilt og sikkert 
nett er blitt samfunnskritisk infrastruktur. Nå 
har de 9000 kunder i Lofoten.
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har tatt fagbrev mens de er i jobb med full lønn.

–Flere voksenlærlinger, som er i jobb, har fått 
undervisning via nett. De har sluppet å forlate 
hjemplassen og arbeidsplassen. Flere lærlin-
ger, som bor på Værøy og Røst, har fullført fag-
brev og sluppet å dra på fysiske samlinger. Og 
dette med værfast er jo heller ikke lenger en 
stor utfordring. Internett fungerer perfekt, for-
teller Karlsen.

I distrikts-Norge og i Lofoten utdanner folk seg 
vekk hjemmefra. Når man ikke forlater hjem-
plassen, og for eksempel tar fagbrev, blir man 
en ressurs for lokalmiljøet.

–For oss er det viktig å opplyse og stimulere til 
at ikke «alle» bør ta bachelor eller master. Med 
fagbrev går du rett ut i jobb, sier Karlsen.

TENK Lofoten ønsker å trekke folk fra andre 
plasser til Lofoten, og å fullføre fagbrev her.

–Lofoten har mye å by på. Spennende og gode 
arbeidsplasser, gode lokalmiljøer, fantastisk 
natur, og veldig god infrastruktur, som fiber-
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bredbånd. Vi merker at dette er attraktiv, fortel-
ler Karlsen.

De siste årene har det blitt flere og flere som 
kommer til Lofoten for fullføre utdanningen.

–Flere har fått jobb her, men har ikke fagbrev. 
Underveis finner både den ansatte og bedriften 
ut at det er fint med fullført fagbrev. Da stiller vi 
opp med kompetanse og opplæring.

–Vi kaller oss TENK Lofoten fordi vi ønsker at 
folk skal utdanne seg her, jobbe her og trives 
her i Lofoten, avslutter Karlsen.
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John Greger på Røst 
– ligger i forkant med 
lynraskt bredbånd
– Vi som bor og jobber ute på Røst, er koblet 
på verden via internett, sier Fredrik Greger, 
daglig leder i John Greger AS.

Vi selger tørrfisk til hele verden, og det er viktig å være på nett og klar for forretninger raskt, 
sier Greger. Foto: Tore Berntsen
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I 2012 ble John Greger AS Lofotkraft Bredbånds 
bedriftskunder nummer 100. 13 år senere kan 
ikke fiskeribedriften på Røst drive uten raskt og 
stabilt nett.

–Vi som bor og jobber på Røst, ei øy langt ute 
i Lofot-havet, er koblet på verden via internett, 
sier Fredrik Greger, daglig leder av John Greger 
AS.

Familiebedriften har hatt nett fra Lofotkraft 
Bredbånd/Altibox siden fiberbredbånd kom til 
Røst med den nye sjøkabelen 2012.

John Greger AS driver en tradisjonell næring 
med ferskfisk, saltfisk og tørrfisk.

–Vi er helt avhengig moderne teknologi og 
raskt og stabilt internett - også i produksjonen, 
sier Greger, sønn av Gøran, som skrev avtalen 
med Lofotkraft Bredbånd i 2012.

Lofotkraft Bredbånd startet i 2005. Nå kan de 
feire 20 års suksess med 9000 kunder i Lofo-
ten.
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–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næ-
ringsutvikling og bolyst i Lofoten. Det vi kan 
feire i 20 årsjubileet er langt utenfor det vi så 
for oss da vi startet, sier Espen Thorvaldsen, 
daglig leder i Lofotkraft Bredbånd.

Fjernstyrt via nett

Lofotkraft Bredbånd eies av de seks Lofot-kom-
munene. Samfunnsoppdraget er å sikre god in-
frastruktur, som gjør Lofoten til et godt sted å 
bo og å drive næring.

–Røst er et av de beste eksemplene i Lofoten 
på hvordan vår teknologi har påvirket utviklin-
gen. Med den nye sjøkabelen kom sikker strøm 
og fiberbredbånd. Det har gitt næringslivet, 
kommunen og innbyggerne utvikling og nye 
muligheter, sier Thorvaldsen.

Røstsamfunnet lever av skreien som kommer i 
store mengder i perioden januar til april.
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–Hvorfor er stabilt nett viktig i selve produk-
sjonslinja?

–Vi er koblet til nett stort sett overalt. Sløyalinja 
er koblet til nettet. Når vi pakker ferskfisk eller 
lager filetprodukter lager vi etiketter på esker 
med en automatisert maskin som er kobla på 
nett, forteller Fredrik Greger.

Vi selger tørrfisk til hele verden, og det er viktig å være på nett og klar for forretninger raskt, 
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Dersom det oppstår feil i produksjonen under 
det hektiske Lofot-fisket er det krise.
Tidligere sløyde man for hånd, nå er sløyelinja 
automatisert.

–Dersom det blir feil på produksjonslinja, kan 
våre leverandører logge seg på og feilsøke, 
overstyre og rette opp feil via nett.

Ferskfisken er allerede solgt da den kommer 
på kaia og sklir gjennom produksjonen.

–Fisken må merkes med fraktbrev og alt som 
er nødvendig for å transportere den i full fart ut 
på markedet, sier Fredrik.

Suksesshistorie

Digitaliseringstakten og teknologiutviklingen i 
Norge har vært enorm de siste 20 årene.
I 2005 var det svært dårlig bredbåndstilbud i 
Lofoten. Fortellingen om Lofotkraft Bredbånd 
er en suksesshistorie. Raskt, stabilt og sikkert 
nett er blitt samfunnskritisk infrastruktur.
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Trine Husjord har jobbet som salg- og mar-
kedsleder i Lofotkraft Bredbånd siden starten 
i 2005. Hun husker godt salgsmøtet på Røst i 
2011.

–Vi fikk en veldig god mottakelse. Folk var 
entusiastiske. De hadde behov for raskt nett. 
Spesielt næringslivet var veldig tilfreds med å 
få lynraskt nett fra Lofotkraft Bredbånd/Alti-
box.

Greger AS har et enormt tørrfisklager.

–Når tørrfisken er sortert, merkes den og all 
data om hver pall på tørrfiskloftet sendes til 
vårt skybaserte system, forteller Greger.

– Hva betyr det for kontakten med markedet, 
dere selger jo til hele verden?

–Vi selger en del til Italia. De kan være ganske 
utålmodig og vil ha et raskt svar. Da er det vik-
tig at jeg har tilgang til all data, som viser hva 
vi har på lager. Jeg kan logge meg på PC-en 
fra hvor som helst, når som helst, og se lageret 
vårt. Det kan bety at vi får salget.
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Hele Røst samfunnet har endret seg med raskt 
nett. Nå kommer nye muligheter.

–Raskt nett er nå like viktig som vann og elektri-
sitet, sier Elisabeth Mikalsen, ordfører på Røst.
Hun jobber hver dag for å skape bolyst og flere 
arbeidsplasser.

–På Røst er vi i den unike situasjonen at vi har 
100 % dekning av høykapasitets bredbåndsnett. 
Dette i tillegg til den enorme utviklingen vi ser 
innenfor digitalisering vil bidra til nye mulig-
heter og verdiskapning på øya og gjerne også 
innen fiskeri, som alltid vil være den viktigste 
næringen for Røst, forteller Mikalsen.

Hun ser også nye muligheter for den lille plas-
sen som opplever synkende innbyggertall.

–At det nå stadig oftere lyses ut ledige stillin-
ger hvor arbeidssted ikke er fastsatt er en av de 
positive tingene etter pandemien. Det viser at 
framtidig arbeidsliv ikke må være tilknyttet et 
konkret kontor. Nå ligger det store muligheter 
i å legge til rette for stedsuavhengige arbeids-
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plasser, sier Elisabeth Mikalsen, som mener at 
staten bør se mulighetene, og legge til rette for 
flere offentlige, statlige og fylkeskommunale 
arbeidsplasser på fjernkontor ute i distriktene.

–Jeg tror flere vil flytte ut til det gode liv i dis-
triktene, så lenge de får en jobb de trives med 
og har en grei plass å bo, sier Mikalsen.

Fredrik Greger mener også raskt og stabilt nett 
er viktig for hele Røst-samfunnet.

–Det har vært fraflytting herfra siden jeg ble 
født. Nå kan det snu. De siste årene er det flere 
unge folk som har flytta hit, og jobber her for 
bedrifter som er helt andre plasser i Norge.

–Du er både daglig leder og har familie med 
barn, hva betyr nettet for deg?

–Det betyr at jeg får mer tid til familie og barn, 
og å drive virksomheten her på Røst. Det spa-
rer oss for masse reisekostnader og sparer oss 
for masse tid.
Fredrik Greger er fjerde generasjon som leder 
familiebedriften på Røst.
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– Alt går mye fortere i dag enn det gjorde tidli-
gere. Jeg er den første generasjonen som job-
ber fulldigitalt. Markedet endrer seg fort. Tek-
nologien endrer seg fort. Vi må være gode på 
endring, og det er ikke mulig uten et raskt og 
stabilt internett.

–Vårt fibernett har hatt stor betydning for næringsutvikling og bolyst i Lofoten. Det vi kan feire i 20 
årsjubileet er langt utenfor det vi så for oss da vi startet, sier Espen Thorvaldsen, daglig leder i Lofotkraft 
bredbånd. Foto: Tore Bernsten Visualdays.no
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